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Das Bieterverfahren beim Immobilienverkauf

Vorgehensweise beim Bieterverfahren
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Bieterverfahren mit Angabe Sfinanz T It Qoo @ wkiiano R
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eines Mindestgebotspreises.

¢

2. Besichtigung der Immobilie bei
einem Sammeltermin.

3. Abgabe eines Angebots
innerhalb von 1 Woche

4. Versand einer anonymisierten
Liste mit allen eingegangenen
Geboten

5. Nachbesserung des Gebots
innerhalb 1 weiteren Woche

6. Endergebnis nach 14 Tagen

7. Entscheidung des Verkaufers

Merke:

Der Startpreis (=Mindestangebots-
preis) sollte niedriger liegen als der
tatsachliche Verkehrswert. Nur so ist
gewahrleistet, dass sich viele Inte-
ressenten am Bieterverfahren betei-
ligen (Ziel = mindestens 5 Parteien).
Je mehr Interessenten dabei sind,
desto groBer ist die Konkurrenz-
situation bei der Sammelbesichti-

gung und beim Versand der anony-
misierten Gebotsliste. Das treibt die
Gebote automatisch in die Hohe!
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Das Bieterverfahren beim Immobilienverkauf

Vorteile des Bieterverfahrens

Erzielung des maximalen Marktpreises
Zum Zeitpunkt des Bieterverfahrens wird der maximale Marktpreis erzielt. Durch die Konkurrenzsituation bei
der Sammelbesichtigung und der anonymisierten Liste konnen die Gebote auch tiber dem Marktpreis liegen.

Kurze Vermarktungsdauer
Das Bieterverfahren benétigt in der Regel nur 2 Wochen, im Anschluss kann der Notartermin erfolgen.

Wenige Besichtigungen
Durch den Sammeltermin wird die Anzahl der Besichtigungen erheblich reduziert.

Kein Aufwand fiir den Verkaufer

Wenn der Verkaufer die VIA-FINANZ mit der Durchfiihrung des Bieterverfahrens beauftragt, Gibernehmen
die Experten die komplette Durchfihrung und samtliche Beratungsleistungen fir den Interessenten.
Dem Verkaufer entsteht demnach kein Aufwand, weder zeitlich noch finanziell.

Keine Verpflichtung zum Verkauf
Im Gegensatz zur Versteigerung ist der Verkaufer nicht verpflichtet, seine Immobilie an den Hochstbieten-
den zu verkaufen. Er kann JEDEM Interessenten den Zuschlag geben oder ganz auf den Verkauf verzichten.

Beispiel aus der Praxis (VIA-FINANZ 2018)

Verkauf per Bieterverfahren

Verkehrswert: 260.000 €
Mindestpreis: 250.000 €
Héchstes Angebot: 275.000 €
Nai;hbebessertes Angebot: 282.000 €
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